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L A V O C E D E L L E A Z I E N D E

L’impresa a·pennello, camicie su misura, ha
presentato la linea by a·pennello, l’abbiglia-
mento professionale personalizzato per
aziende, banche, alberghi e cliniche private.
Un servizio che consiste nella consulenza e
un’attenta analisi durante il colloquio per
poi definire insieme al cliente la propria di-
visa. Per una moderna azienda, oggi più che
mai, diventa sempre più importante diffe-
renziarsi. Un abbigliamento professionale ri-
leva l’immagine aziendale e dà un tocco di
stile ed eleganza. La divisa moderna, como-
da e funzionale, oppure semplicemente una
camicia bianca con il logo della ditta rica-
mato è un biglietto da visita. By a·pennello
propone anche una vasta scelta di polo e t-
shirt, con loghi e stemmi ricamati. Uno stile
più leggero che si presta in modo simpatico
per eventi aziendali e presentazioni in fiera.
A·pennello, azienda che s’impegna anche
negli eventi e gare sportive, è il partner idea-
le per realizzare una maglia tutta vostra.

Divise professionali firmate a·pennello
È l’abito che fa l’impresa!

Per la vendita e l’assistenza del prestigioso marchio del gruppo Bmw
Nuovo centro Mini Emil Frey Sa a Lamone

I buoni risultati si realizzano solo con un’e-
quilibrata unione di investimenti mirati,
nei prodotti, nella motivazione dei collabo-
ratori, nella gestione dei servizi vendita e
nel rapporto post vendita. Sulla base di que-
sta sana strategia, l’11 ottobre ha aperto i
battenti a Lamone (via Vedeggio 12) il
nuovo centro Mini Emil Frey per la vendita
e l’assistenza del prestigioso marchio del
gruppo Bmw. Si estende su una superficie di
1.500 mq: la moderna e funzionale struttura
dispone di una sala d’esposizione all’avan-
guardia di 400 mq, nella quale troviamo un
innovativo schermo gigante, a funziona-
mento tattile, che permette al cliente di
comporre, a suo piacimento, l’abitacolo del-
la vettura e di scegliere le differenti combi-
nazioni di soggetti e colori degli interni e
della carrozzeria.
Il successo ottenuto da Mini con i suoi mo-
delli Coupé, Roadster, Cabriolet, Clubman
e Countryman 4x4 è da ricercare principal-
mente nei pregi con i quali le diverse ver-
sioni hanno saputo entusiasmare una nuova
clientela, dinamica e giovane, che desidera
poter personalizzare la propria vettura. Una

marca che è stata la prima a offrire nel pro-
prio abitacolo l’applicazione dell’ipod.
L’inaugurazione del nuovo centro Mini
esprime con chiarezza anche la fiducia e
l’apprezzabile sostegno nella marca di un
partner forte come il gruppo Emil Frey Sa.
Roberto Petronio, direttore della struttura
di Lamone, rileva come il nuovo centro sia
«una logica conseguenza dell’attiva collabora-
zione con il gruppo Bmw che, con Mini, dispo-
ne di una quarta marca indipendente. Un mar-
chio forte, con obiettivi
chiari e determinati, che
mira a investire in nuo-
ve strutture e in tecnolo-
gie per poter sviluppare
nei prossimi anni una
marca ancora più soli-
da. La gamma Mini
sarà in grado di soddi-
sfare le aspettative dei
c l ient i attraverso la
commercializzazione di
dieci modelli e nuovi al-
lestimenti, per crescere
dalle attuali 4.500 vet-

ture vendute in Svizzera a oltre 6mila unità».
Il centro Mini ha pure il vantaggio di si-
tuarsi in un’area geografica favorita dalle
nuove e comode vie d’accesso. All’apertura
della galleria Vedeggio-Cassarate si aggiun-
ge il potenziamento dei trasporti pubblici a
Lamone. «Per il garage Emil Frey Bmw e Mi-
ni – conclude Petronio – si tratta di un im-
portante valore aggiunto che avvicina e rinforza
anche i nostri servizi con una mobilità nella cin-
tura urbana ancora più flessibile».

Nuova realtà in ambito assicurativo e finanziario
Consulenze su misura con Tesaxe

Tesaxe Sa è una
nuova realtà
imprenditoriale
ticinese nata
nel 2011 a Lu-
gano: impiega
12 consulenti
con un’espe-
rienza plurien-
nale nell’inter-
mediazione di
soluzioni assicu-
rative e finan-
ziarie. Dal cor-
rente mese di
ottobre, per la
clientela oltre
San Gottardo, è iniziata a Winterthur
l’attività di una succursale. Principali
protagonisti di questa idea sono un grup-
po di consulenti con un’esperienza de-
cennale nel settore della consulenza assi-
curativa e finanziaria cosiddetta «su mi-
sura»: nella ricerca cioè della soluzione
più adatta e conveniente per il cliente,
partendo dalla situazione attuale e dalle
esigenze individuali e specifiche di ogni
realtà familiare o personale. L’obiettivo
dichiarato della società è quello di cre-
scere fino a diventare un player a livello
svizzero, votato a un’attività di consulen-
za personalizzata nel medio/lungo termi-
ne con soluzioni all’avanguardia in ogni
momento per la propria clientela.
Le varie soluzioni adottate da Tesaxe sono

state approvate ed in parte studiate unita-
mente ai partner, che a tutt’oggi sono 27 tra
banche commerciali, banche private di ge-
stione patrimoniale, società assicurative per
l’estero, società assicurative con sede in
Svizzera. Questo ampio ventaglio di alter-
native agevola il consulente nella ricerca
della soluzione migliore, poiché gli permet-
te di individuare la combinazione ottimale
dei vari strumenti che meglio si integrano
nel soddisfare i desideri e le esigenze di ogni
cliente. La clientela di Tesaxe è variegata:
c’è il privato o la famiglia, piccole realtà im-
prenditoriali e aziende svizzere ed estere.
Per altre informazioni: Tesaxe Sa, via Can-
tonale 34a, cp 518, 6928 Manno; tel. 091
921 14 47; e-mail info@tesaxe.ch; internet
www.tesaxe.ch.


